Baccalauréat Professionnel Commerce
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Les objectifs du bac pro commerce sont de donner des compétences en vente centrées sur la relation

client en unité commerciale.

A la différence du bachelier vente, le titulaire du bac pro commerce ne se déplace pas pour aller & la
rencontre du client. C'est un employé commercial qui intervient dans tout type d'unité commerciale
(physique ou virtuelle) afin de mettre a la disposition de la clientéle les produits correspondant a sa
demande. Autonome en entretien de vente, il exerce son activité sous |'autorité d'un responsable. Son
activité, au sein d'une équipe commerciale, consiste a participer a I'approvisionnement, a la vente, a la

gestion commerciale.
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120 FICHES DETACHABLES

Gérer
Vendre
Animer

Une fiche ser chaque nathae |
I'epication, |2 méthode,
Feversple

Yourt be vocabelain

Des schinras pour compeendre

Disciplins et activités Durée horaire | Durée horaife gnnyelle
cycle 3 ans moyenne indicative

| - Enseignements obligatoires incluant les activités de projet
Enseignements professionnels et enseignements généraux liés a la spécialité
Enseignements professionnels 1152 384
Prévention-santé-environnement 84 28
Francais et/ou mathématiques et/ou langue vivante et/ou
arts appliqués 152 30
Enseignements généraux
Francais, histoire-géographie, éducation civique 380 126
Mathématiques 181 60
'Langues vivantes (1 et 2) 349 116
Arts appliqués-cultures artistiques 84 28
EPS 224 75(1)
Total 2606 868
ll- Accompagnement personnalisé

| 210 70

I'apres Bac Pro, la poursuite d'études

8BTS

LI Formation

M Vie active

22 semaines de stage sur 3 ans

complémentaire

4 Autres Formations




