
Baccalauréat Professionnel Commerce 
 

 

Les objectifs du bac pro commerce sont de donner des compétences en vente centrées sur la relation 

client en unité commerciale. 

 

À la différence du bachelier vente, le titulaire du bac pro commerce ne se déplace pas pour aller à la 

rencontre du client. C'est un employé commercial qui intervient dans tout type d'unité commerciale 

(physique ou virtuelle) afin de mettre à la disposition de la clientèle les produits correspondant à sa 

demande. Autonome en entretien de vente, il exerce son activité sous l'autorité d'un responsable. Son 

activité, au sein d'une équipe commerciale, consiste à participer à l'approvisionnement, à la vente, à la 

gestion commerciale. 

 

 

 

 
 

22 semaines de stage sur 3 ans 


